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De fato, 2020 nio foi como planejamos. Vivemos um ano desafiador e completamente atipico. E costume, no
inicio de cada ano, criarmos expectativas, estabelecer metas, buscando revigorar a energia a fim de alcanga-las.
Em 2020, por mais que tenhamos feitos varios planos, nada aconteceu como haviamos previsto. Mas mais impor-
tante do que nos concentrar naquilo que ndo foi feito é focar em tudo o que pode ser realizado neste novo ano.

De cada experiéncia, é possivel extrair pelo menos uma importante licdo. E nao ha davidas de que aprendemos
muito ao longo 2020. Entendemos, mesmo que a duras penas, a importancia do abrago, do carinho e de estar
com quem a gente gosta. No foi um ano para nos esquecermos. Alids, por mais que a gente tente, nunca vamos
conseguir apagd-lo da memoria. Entdo, que saibamos usar este aprendizado a nosso favor, para construir um
2021 realmente melhor, mais leve e mais feliz.

Nos negdcios, entendemos a importancia da unido. Alguns setores foram mais impactados, outros menos. E isso
se deve a forma como esses setores se organizam. Uns sdo mais maduros, unidos, enquanto outros sdo pautados
na individualidade. Sobre o setor de pneus - reforma e revenda -, podemos dizer que esta caminhando rumo ao
necessario fortalecimento. Os empresarios estdo percebendo a importancia de se manterem unidos, apesar de
haver um longo caminho a trilhar.

Sobre 2021, o que vocé precisa para que seja maravilhoso? Além da tdo esperada vacina, talvez vocé precise mu-
dar de emprego, terminar um relacionamento, encontrar um amor, perder alguns quilos ou fazer um curso... ndo
importa qual seja o seu objetivo ou necessidade, este ano vocé tem 365 oportunidades de se movimentar para
alcangar suas metas, sejam pessoais ou profissionais.

Que os novos aprendizados, as novas ligoes e a maturidade adquiridos em 2020 sirvam para alimentar a sua alma
e conduzir a sua mente. Os momentos tristes e dificeis sempre vao existir, e sdo necessarios para nos fazer crescer
e aprender. L4 na frente, tudo fara sentido.

Em 2021, experimente ser grato. Agradeca pelo simples fato de estar vivo, tendo a chance de fazer um ano di-
ferente. Alguns acontecimentos realmente nao estdo sob nosso controle, e ndo devemos perder tanto tempo
tentando compreendé-los. Resiliéncia, determinagio, perseveranca e pensamento positivo sao caracteristicas co-
muns as pessoas felizes e bem-sucedidas.

A vocé, nosso leitor, nossos sinceros agradecimentos por ter estado com a gente por mais um ano.
Um 2021 de alegrias, conquistas, paz e satide! Que possamos continuar caminhando juntos.

Sao os votos da equipe Sindipneus.

comunicacao@sindipneus.com.br - www.sindipneus.com.br
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Sindipneus em Ac¢ao
Sindipneus organiza reunides virtuais para manter o
setor em unido

Conexao
Uma histéria de superagdo, determinagéo
e persisténcia

Cenario
O mundo transformado exige foco na experiéncia
do cliente

Estratégia
O mundo ¢ dos otimistas: o que fazer para
se tornar um deles

Capa
O que esperar do setor de pneus novos e reformados
em 20217

Pneus e Frotas
Acidentes: Quem (ou o que) falhou?

Viver-Bem
A importincia do equilibrio emocional e como alcanga-lo

comunicacao@sindipneus.com.br - www.sindipneus.com.br
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SINDIPNEUS ORGANIZA REUNIOES VIRTUAIS
PARA MANTER O SETOR EM UNIAO

Trés reunides foram organizadas pelo sindicato em novembro e dezembro com
o objetivo de atualizar os associados sobre os projetos da entidade

Divulgagio

Para o presidente do Sindipneus MG, Paulo César Pereira
Bitaraes, o distanciamento social ndo deve ser motivo para
impedir que o setor se mantenha unido e organizado. Por
isso, desde o inicio da pandemia no Brasil, o sindicato foi
agil ao adotar o novo formato de reunides virtuais, permi-
tindo que, juntos, os empresarios pudessem efetivar medi-
das de enfrentamento ao virus, evitando impactos maiores
nos resultados finais. No més de novembro, duas reunides
foram realizadas com os associados, uma no dia 10 e outra
no dia 30. No més de dezembro, mais uma reuniio foi rea-
lizada, no dia 08, para os reformadores de pneus de moto.

As reunides dos dias 10 e 30 de novembro tiveram como
objetivo atualizar os associados sobre o andamento de al-
guns processos coletivos em tramite. Na oportunidade, os
empresarios foram orientados sobre a certificagdo do IN- Paulo César P. Bitaries, presidente do Sindipneus.
METRO e sobre a Convengéo Coletiva de Trabalho (CCT).
Em seguida, os recentes aumentos anunciados pelos fabri-

cantes de matérias-primas para a reforma também foram
destaque.

A reunido do dia 08 de dezembro foi restrita aos reforma-
dores de pneus de moto, nio s6 de Minas Gerais como de
todo o Brasil. Na ocasido, foram abordados os principais
desafios dos empresérios do setor. Bitaraes aproveitou para

\QM&C

Comercw de insumos de borrachas

atualizar os participantes sobre o andamento do processo
no Conselho Nacional de Transito (CONTRAN).

“A pandemia ndo deve ser motivo para cancelarmos as
reunides. Ao contrdrio, nunca foi tdo importante manter-
mo-nos unidos, ainda que tenha sido preciso adaptar esses
encontros’, disse o presidente do Sindipneus MG.

J DESTINACAO ADEQUADA DE PNEUS INSERVIVEIS

\/COMPRA DE PO DE RASPA DE PNEUS

VENDAS DIRETAS DE BORRACHINHAS PARA QUADRAS

SINTETICAS

MARTINHO DE OLIVEIRA | E-MAIL: MECINSUMODEBORRACHA@GMAIL.COM | (37) 98405-7248
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EM TODOS OS SEUS CAMINHOS

Atendimento técnico e produtos diferenciados para a reforma e recuperagao de pneus das
linhasleve, pesada e extra-pesada. Atendemos a todo o Brasil e ainda exportamos para mais
de 30 paises.

Levamos qualidade e tecnologia capazes de agregar valor ao trabalho do reformador de
pneus, do caminhoneiro, prestadores de servico, frotistas e todos os profissionais que fazem
girar a cadeia de suporte do transporte rodoviario.

Utilize um app de leitura de QR CODE para
acesso ao nosso catalogo, ou acesse:
vulcaflex.com.br

34) 3233 5200
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UMA HISTORIA DE SUPERACAO,
DETERMINACAO E PERSISTENCIA

Conhega a trajetoria da marca Gallu, que comegou pequena e hoje detém duas
reformadoras, uma fabrica de manchao e uma fabrica de bandas pré-moldadas

Tudo teve inicio em 1996, quando José Carlos Galli, sua mde
Madrcia Chigole Galli, e o sécio Anténio Carlos Lucentini,
adquiriram, ainda sem nenhum conhecimento sobre o setor
de reforma, uma recapadora de pneus na cidade de Taquari-
tinga, interior paulista. Os negdcios néio iam bem e Jefferson
Galli, o filho mais velho do sr. José, aceitou o convite de seu
pai para participar do comando da empresa, na tentativa de
fazer os negdcios prosperarem. Ndo demorou muito e os re-
sultados comegaram a aparecer na reformadora que, poucos
anos depois, recebeu o nome de Gallu Pneus: uma jungdo dos
sobrenomes Galli e Lucentini.

Hoje, a reformadora produz em média 2.500 pneus de carga
por més apenas na unidade de Taquaritinga. Diante do cres-
cimento, os sécios decidiram inovar e ir além, ampliando a
presenga da Gallu no mercado. Eles montaram outra recapa-
dora, uma fdbrica de manchdo e, em abril de 2014, inaugu-
raram também uma fdbrica de bandas pré-moldadas.

Sobre o futuro, o sentimento que predomina é o otimismo.
Em entrevista a revista Pneus ¢ Cia, Jefferson contou sua
trajetoria no setor, falou sobre como foi possivel registrar
bons niimeros mesmo em um cendrio bastante desafiador e
disse o que espera do proximo ano.

Confira a entrevista!

Conte-nos um pouco sobre a sua trajetoria no setor de pneus
e sobre a criagdo da Gallu?

Em 1997, eu estava trabalhando em Sao Paulo quando meu
pai, José Carlos Galli, e 0 sdcio, o sr. Lucentini, com a recapa-
dora ainda em dificuldades, me convidaram para fazer parte
do negdcio. Aceitei o desafio.

Em 1998, meu pai faleceu e, pouco depois, o sr. Lucentini
pediu para sair da sociedade. O Lucentini néo foi apenas um
sdcio, mas um segundo pai, um senhor de uma generosidade
enorme e, ao sair da empresa, sugeriu o nome Gallu, que se-
ria a juncdo de Galli e Lucentini. A principio ndo gostei, mas

ele insistiu, dizendo que este nome me traria muitas alegrias.

Em memoria ao meu pai e ao sr. Lucentini, decidi adotar o nome
Gallu.

A morte do meu pai me abalou muito, mas eu e a minha mae
precisavamos ter forgas para tocar o negécio. Meus irmaos, Lu-
cimara Galli Machestropa e Anderson Galli, entraram na socie-
dade e fizemos o primeiro investimento em uma autoclave de
seis pneus, paga com a pensdo deixada pelo meu pai. Foi assim
que comegamos a ressoldar os primeiros pneus a frio.

Por que investir em uma fdbrica de borrachas?

Com 0 sucesso na gestdo da recapadora, percebemos uma nova
possibilidade de expansdo dos negdcios e nos tornamos umas
das poucas empresas a completar este ciclo na reforma de pneus
no Brasil.

Com a experiéncia adquirida na recapagem, levamos para a fa-
brica melhorias e diferenciais em nossos produtos. Com matri-
zes de desenho modernas e uma planta pensada para bandas de
rodagem, foi possivel extrair um processo limpo e produtivo, o
que nos tornou competitivos no mercado.

Hoje acumulamos profundo conhecimento do nosso produto,
afinal, somos o maior usudrio dele.

Na sua opinido, quais os principais desafios enfrentados pelos
reformadores de pneus?

Sem duvida nenhuma é a tributacdo. H4 uma duvida muito
grande por parte do empresdrio sobre qual decisdo tomar e, nes-
ta demora, ele fica pagando guias enormes que oneram consi-
deravelmente o fluxo de caixa. Saber se ¢ melhor lucro real ou
simples é um exemplo.

Nos, empresarios brasileiros, somos muito habeis e criativos na
produgio, mas precisamos nos informar melhor sobre a parte
burocrética de modo a ndo comprometer os resultados finais.

| PVEUSSCIA | Janeiro/fevereiro 2021

comunicacao@sindipneus.com.br - www.sindipneus.com.br

“Aqui, todos entendem o que fazem e
se aperfeicoam constantemente em
suas areas. E sabemos que sem uma

equipe competente nao teriamos
resultados tao bons”

Jefferson Galli e seu filho Jodo Victor.

De que forma, na sua opinido, o setor reagiu a crise provocada
pelo novo coronavirus?

Na minha opinido, o nosso setor foi um dos mais privilegiados,
pois, no meio de um desastre mundial, obtivemos crescimento.
Crescimento este que foi impulsionado pelo numero recorde da

safra agricola, aumentando a demanda do transporte e setores
envolvidos.

E como a Gallu enfrentou e estd enfrentando a crise?

Nos somos uma gestdo desburocratizada, com isso a tomada de
acdes se torna muito mais rapida, o que se torna fundamental
em um cendrio de crise. Vale ressaltar que a nossa gestio é fa-
miliar. A empresa é o orgulho e legado de meu pai, e na hora
que estamos com muitos investimentos e horizontes nao iremos
terceirizar a gestdo.

Aqui, todos entendem o que fazem e se aperfeigoam constante-
mente em suas dreas. E sabemos que sem uma equipe compe-
tente ndo teriamos resultados tio bons.

Minha mie Marcia; meus irmios Lucimara, Anderson, José
Carlos (irmao); meus filhos Jean e Jodo Victor; meu sobrinho
Mateus e todos os nossos colaboradores formam a nossa grande
familia, que nos permitiu chegar onde chegamos.

Contar com a competéncia de cada um deles foi essencial para
driblar a crise.

Vocé estd otimista com relagio ao proximo ano?

Procuro sempre me manter otimista. O nosso setor reagiu bem
e nos, da Gallu, ndo s6 esperamos um ano maravilhoso como
também estamos nos preparando para a chegada de 2021 com
muitas novidades. Iremos levar aos nossos parceiros diversos
langamentos de produtos e aos nossos credenciados a tecnologia
de automagio.

O que falta para o setor de reforma de pneus reformados avan-
¢ar ainda mais?

Vejo que este caminho ja vem sendo tragado, pois a confiabili-
dade no setor de reforma aumentou muito nos dltimos anos e
ja é divulgada e aprovada por todos os fabricantes de produtos,
além de ser regulamentada por érgio governamental (Inmetro).

Entendo que o crescimento poderia ser mais rapido se as em-
presas do setor tivessem acesso a tecnologia, a uma tributagao
unificada e aos programas de qualificagdo dos colaboradores
(curso Sesi/Senai).

O setor necessita também de crédito especifico, pois, além de
tudo, estamos entre os maiores recicladores, retirando do meio
ambiente milhdes de pneus todos os anos.

CONEXAO

comunicacao@sindipneus.com.br - www.sindipneus.com.br

janeiro/fevereiro 2021 PNEUSECIA |

9



CENARIO

O MUNDO TRANSFORMADO
EXIGE FOCO NA
- EXPERIENCIA DO CLIENTE
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No final de 2019, as expectativas quanto a economia
eram as melhores possiveis. Mas o mundo da voltas.
O otimismo que tomava conta dos empresarios foi de-
vastado por um inimigo invisivel. A partir de marco, o
mundo parou e comegou a assistir ao fechamento do
comércio e, consequentemente, a faléncia de milhares
de empresas. Segundo o Instituto Brasileiro de Geo-
grafia e Estatistica (IBGE), 716.000 empresas fecharam
suas portas desde o inicio da pandemia no Brasil. Esse
numero ainda nido leva em consideragido os negdcios
informais.

Quem sobreviveu aprendeu muito nesse ano atipico. Muitas
empresas precisaram se reinventar e, até mesmo, mudar seu
modelo de negécio. A profunda retragido em setores como o
turismo, oficinas mecanicas e a venda de automaéveis resultou
em queda no faturamento e demissdo em massa. A produgio
de veiculos caiu pela metade no primeiro semestre de 2020
e a Associagdo Nacional dos Fabricantes de Veiculos Auto-
motores (Anfavea) projeta queda de 45% neste ano, além de
uma lenta retomada até 2025. A associa¢io também prevé a
producio de 1,6 milhdo de automéveis, comerciais leves, ca-
minhdes e dnibus em 2020, volume 45% inferior a 2019.

10 | PNEUSSCIA janeiro/fevereiro 2021

comunicacao@sindipneus.com.br - www.sindipneus.com.br

O QUE PODE SER FEITO DESDE JA?

Mesmo diante de tal cendrio e ainda prevendo uma reto-
mada da economia somente apds a imunizagao por meio
da vacina no Brasil, o que podemos fazer desde ja para
projetar os nossos negocios para um cendario timido de
crescimento ou até retracdo como neste ano? Muitos
negdcios encolheram ao mesmo tempo que precisaram
mostrar mais agilidade para continuar respirando. Este
ano, o consumidor, mesmo geograficamente distante
das lojas e dos servicos, precisou ainda mais de aten-
¢do e acolhimento. Ficamos muito carentes de um bom
atendimento e uma maior flexibilidade por parte dos
comerciantes.

A flexibilidade passa também pela revisdo do modelo de
negdécio. O que funcionou até aqui pode ndo funcionar
mais. Um exemplo disso é a transformagéo digital, que
vem gerando impacto substancial no setor automobilis-
tico. Recentemente, a Mercedes-Benz anunciou que vai
parar de fabricar seus automoéveis no Brasil na cidade de
Iracemapolis (SP). O mesmo caminho deve ser adotado
pela fabricante alema Audi. Esse recuo ndo é apenas por
conta da pandemia. O setor de mobilidade vem sendo
reconfigurado, porque a posse de um bem estd sendo,
gradativamente, substituida pelo seu uso. O transpor-
te ou locomogao passou a ser um servigo com foco no
objetivo do cliente: deslocar-se de um ponto a outro na
cidade, sem ter que comprar um automovel para isso.

TRANSFORMACAO DO CLIENTE NO POS-COVID

Nos préximos anos, o mercado continuara mudando
e evoluindo, principalmente pela transformacdo dos
clientes - experimentada durante o periodo da pande-
mia. As marcas de sucesso precisam estar atentas as no-
vas expectativas dos clientes. Precisamos olhar para a
real necessidade dos consumidores, gerando conforto,
praticidade e um atendimento impecavel.

Estamos entrando, definitivamente, na era da expe-
riéncia do cliente. O livro “O Jeito Disney de Encantar
os Clientes” aponta algumas caracteristicas da marca
Walt Disney, ressaltando que o fascinio pela marca se
d4 quando é percebida a diferenca entre necessidade
e desejo. Para a Disney, “os desejos sdo menos eviden-
tes. Eles sugerem os propdsitos mais profundos de um
cliente. Muitos dos convidados do Walt Disney World
querem mais do que simples férias; eles também que-

W CENARD

“A flexibilidade passa também pela revisao
do modelo de negdcio. 0 que funcionou até
aqui pode nao funcionar mais. Um exemplo
disso é a transformacao digital, que vem
gerando impacto substancial no setor
automobilistico”

rem memorias duradouras de uma experiéncia familiar
repleta de diversdo”. Elencamos abaixo cinco dicas para
vocé comecar agora a fazer a diferenca na vida do seu
cliente:

Ofereca uma experiéncia positiva dentro de
sua loja fisica ou na venda online. Faga o
cliente se sentir importante e exclusivo.

Surpreenda e seja cordial, oferecendo mais
do que ele estd comprando. Resolva o pro-
blema e evite ao mdximo dizer a palavra
€« ~ )

nao”.

Ofereca opgoes e alternativas que facam o
cliente perceber que é tinico e importante
para o seu negocio.

Nao o deixe esperando por respostas, seja
nas redes sociais, seja na loja fisica. Ele pre-
cisa viver uma experiéncia incrivel e isso
depende, em boa parte, de vocé.

Entenda a jornada de compra e o ciclo do
cliente. Ajude-o a decidir de modo transpa-
rente e verdadeiro.

A partir do momento que vocé comega a descobrir os
desejos dos clientes, vocé passa a entrar, definitivamen-
te, no jogo. O cliente é a razdo de qualquer negécio e
durante a pandemia isso ficou ainda mais evidente. Nao
basta apenas entregar o que se vende. E preciso se en-
volver com o cotidiano das pessoas e transformar seu
negoécio em uma marca desejada pelo cliente. Entéo, sua
empresa estd pronta para os proximos desafios?

Alysson Lisboa
Jornalista e professor no IEC PUC Minas

comunicacao@sindipneus.com.br - www.sindipneus.com.br
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O MUNDOE

DOS OTIMISTAS
E O QUE FAZER PARA SE
TORNAR UM OTIMISTA

Eu sou um otimista de nascenga, portanto, vou expli-
car aqui o verdadeiro significado do termo em poucas
palavras, para nunca mais esquecer. Afinal, otimistas
estao sempre imaginando que podem contribuir mais.

A palavra otimismo vem do latim “optimus” (6timo),
portanto, aquele que possui muita “opes™: riquezas,
dons, qualidades ou recursos. Com o tempo, passou a
ser utilizado como superlativo de bonus, ou seja, bom,
algo digno de exemplo, admiragéo e respeito.

Otimismo é uma espécie de atitude, comportamento
ou habilidade essencial para o ser humano no sentido
de fazé-lo enxergar as oportunidades, os aconteci-
mentos e as mais adversas situacoes de maneira agra-
davel e positiva.

Ao contrério do otimismo, 0 pessimismo é um tipo de
atitude que leva a pessoa a supervalorizar os aspectos
negativos e sombrios ainda que a situagio néo parega
ser td0 ruim como se pressupde. Ambos enxergam as
mesmas coisas, porém sob angulos diferentes.

De maneira simples, otimismo é atitude ou uma qua-
lidade daqueles que veem o mundo da melhor forma
possivel ou para quem a soma dos bens ultrapassa a
soma de todos os males. Pode ser interpretado tam-
bém como certa tendéncia daqueles que se conside-
ram satisfeitos com o atual estado de coisas.

PESSIMISMO NA PRATICA

Durante muito tempo eu fui representante de vendas
de uma grande companhia multinacional. Na prética,
eu era vendedor, um titulo mais simpético, com car-
teira assinada e tudo o que tinha direito em termos
de beneficios.

Segundo diretrizes da empresa, era para enobrecer o
cargo e gerar mais respeito perante os clientes, como
se a profissao de vendedor néo fosse nobre o bastante

para merecer o respeito que o mundo dos negocios
atribui a ela.

Eu mantinha uma rotina semanal de visitas com uma
meta arrojada de vendas a cumprir, burocracia até a
raiz dos cabelos e aquele ar superior de quem conse-
guiu um bom emprego numa grande corporagdo, mas
toda profissdo tem seus percalcos.

Um dos meus clientes era uma pessoa pessimista e
eu ficava remoendo diariamente se deveria visita-lo e
quanto tempo deveria gastar com ele para me livrar
0 mais rapido possivel de ser contaminado pelas suas
dores e reclamagdes. Otimistas sofrem na presenca de
pessoas pessimistas.

O fato ¢é que eu ndo tinha como escapar do sujeito as-
sim tdo facil e vez por outra eu deveria enfrentar a rea-
lidade, porém todas as circunstancias geram apren-
dizado de alguma forma, desde que se saiba obter a
leitura correta e extrair algo proveitoso da situagao.
Numa dessas visitas, eu sabia de anteméao que o filho
dele havia passado no vestibular em Curitiba e ima-
ginei encontra-lo radiante. Talvez também tivesse
raspado a cabeca para prestigiar o menino ou ainda
tivesse mandado preparar um carneiro para o jantar,
daqueles que ficavam rondando o estabelecimento
o tempo todo e comendo a grama somente para ele
nao ter que desembolsar uns miseros trocados para
o jardineiro.

E la estava eu, senhor de si, tentando parecer animado,
cheio de amor e otimismo: tudo bem, seu Paulo? Ha

"

quanto tempo, como tem passado? -

Como todo bom cliente, ele ndo deixava por menos
e 0 sermdo estava na ponta da lingua: Quanto tempo,
digo eu! Esqueceram que eu existo? Pensei que a em-
presa havia falido. Ndo me venha com conversa, vocé
sabe que eu ando muito mal das pernas, sem dinheiro,
olhe s pra mim.

Fiel escudeiro de uma grande ”Existem pessoas que nao conseguem dar um as portas se fecham.

corporagao, rapaz bem treina-

do, eu insisti no assunto: que PSSO sem associar desgraca aos mais simples gy casa, lembrei-me da
nada, seu Paulo, anime-se, o acontecimentos. Sao aquelas que passam pe|a parabola dos cachorros,

tempo melhorou, as vendas es-

contada por um velho in-

tao reagindo, a chuva deu uma vida, mas nao vivem a vida na sua P|enitUde" dio. Dentro de cada um de

trégua, a colheita agora sai, é
questdo de dias.

Porém, o homem era duro: fogo de palha, néo vai dar em nada,
daqui a pouco chove, vai por mim, minha coluna estd doendo um
bocado e quando isso ocorre, pode escrever, é chuva na certa.

Eu permaneci impassivel, com aquela vontade incontrolavel de
manda-lo para algum lugar bem longe dali, mas pensei no meu
emprego e na minha familia, entdo, perguntei serenamente: e o
filho, seu Paulo, ta contente? Soube que ele passou no vestibular,
meus parabéns!

Parabéns? Isso é pura vadiagem. Veja s6 o que ele me arranjou,
mais quatro anos de despesas e dor de cabeca em Curitiba. Isso se
o bicho conseguir sair em quatro anos.

Nagquele momento diante, apesar de ser um otimista de nascenga,
iniciei a contagem regressiva e ndo vi a hora de dizer adeus. Depois
de sair, fiquei imaginando o tempo todo, enquanto fazia o cami-
nho de casa: o que leva uma pessoa assim a optar pelo sofrimento?

OTIMISMO: ESCOLHAS E CONSEQUENCIAS

Existem pessoas que ndo conseguem dar um passo sem associar
desgraca aos mais simples acontecimentos. Sao aquelas que pas-
sam pela vida, mas ndo vivem a vida na sua plenitude. Algumas
se mordem de raiva a0 menor sinal de sucesso alheio, outras se
deleitam ante a tristeza dos outros.

Provavelmente, essa histéria estd ligeiramente associada a uma
série de acontecimentos, ressentimentos, magoas e rejeigoes car-
regadas desde a mais tenra infincia. Um caso como esse é algo tdo
pessoal e delicado que somente o proprio ser humano, por livre e
espontinea vontade, pode mudar.

Conviver com pessoas negativas ou pessimistas exige um exerci-
cio de paciéncia e, a0 mesmo tempo, de solidariedade. O cuidado
que se deve ter é o de ndo se deixar contaminar pelos problemas e
aborrecimentos alheios.

Olhe ao redor, avalie a quantidade de pessoas que vivem relativa-

_mente bem com carro a disposi¢ao, 6timo emprego, uma boa casa,

boa satide, uma bela familia e assim mesmo insistem no discurso
da falta de sorte na vida.

Escolhas e consequéncias, diria o grande Pablo Neruda, poeta chi-
leno. Vocé é livre para fazer suas escolhas e serd sempre refém das
suas consequéncias, portanto, tudo tem um prego. Na condi¢io de
otimista, muitas portas se abrem; na condi¢do de pessimista, todas

nos existem dois cachor-

ros que discutem o tempo
todo: um deles se chama raiva e o outro, compaixio. Quando al-
guém se aproximou do indio e perguntou: amigo, qual dos dois
é capaz de ganhar a briga? E muito simples, respondeu o indio:
aquele que vocé alimenta.

0 MUNDO E DOS OTIMISTAS

Durante a vida nunca estaremos livres da convivéncia com pessoas
pessimistas, mas posso garantir que existem muito mais pessoas
otimistas do que pessimistas no mundo.

Por tudo isso, aqui estdo algumas licoes fundamentais que cole-
cionei ao longo da vida e fago questdo de compartilhar durante as
minhas aulas, palestras e treinamentos. Vale a pena conferir:

—» Tudo na vida é aprendizado e as pessoas que cruzam o seu ca-
minho, independentemente do seu estado de espirito, sempre tém
algo a ensinar. No caso dos pessimistas, basta fazer exatamente o
contrario.

=¥ Dificilmente havera espaco no mundo para pessoas que lamen-
tam o tempo todo em vez de contribuir para torna-lo mais huma-
no, mais alegre, menos violento e mais produtivo.

—» Otimismo e pessimismo sio estados de espirito e, semelhante
a parabola dos dois cachorros, dependem da forma como vocé os
alimenta.

»>E impossivel levantar cheio de otimismo todos os dias; ha dias
em que o pessimismo prevalece, mas na maior parte deles, o oti-
mismo faz a diferenca.

= Torca para o sucesso dos seus amigos, conhecidos ou desconhe-
cidos, e reze pelos inimigos; desejar-lhes o bem é uma 6tima chan-
ce mudar o estado de espirito e de afastar definitivamente o pes-
simismo da sua vida. Ser otimista também é torcer pelos outros.

— Respire otimismo em todas as suas realizacdes; nenhuma situa-
¢a0 de desconforto é duradoura e todas as adversidades sdo validas
para o crescimento pessoal e profissional. O mundo é dos otimis-
tas.

Se tudo isso ndo funcionar, lembre-se daquele antigo provérbio bu-
dista: ndo é o que lhe acontece, mas o que vocé faz com o que lhe
acontece. Para os otimistas, é dificil, mas é possivel; os pessimistas
tém o dom de inverter a l6gica: é possivel, mas é dificil.

Jeronimo Mendes
Consultor e palestrante
www.jeronimomendes.com.br
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Vacinacdo, desemprego, inflagao, indecisoes fiscais... Sao varios
os fatores que interferem diretamente na retomada do cres-
cimento do pais, o que torna dificil fazer projecdes para 2021.
Mas, apesar de indefinido, o cendrio aponta para um timido
crescimento em diversos setores, entre os quais estd incluido o
de pneus novos e reformados. Economistas acreditam que, nos
primeiros meses deste ano, os principais indicadores sigam traje-
toria semelhante & atual: PIB em recuperacao, desemprego alto,
juros baixos, inflagdo contida (ainda que em patamar um pouco
mais elevado).

Depois de um terceiro trimestre com crescimento entre 7% e 8%
sobre o segundo, analistas tém estimado que o PIB do quarto tri-
mestre deve crescer timidamente, entre 1% e 2%. O carregamen-
to estatistico deixado para 2021 seria positivo entre 2,5% e 3%.
Isso significa que, se o PIB encerrar 2021 no mesmo nivel do fim

de 2020, o crescimento este ano sera de 2,5% a 3%. Segundo ana-
lise de especialistas publicada no Valor Econdmico, no primeiro
trimestre de 2021, o pais ainda terd de lidar com os fortes impac-
tos da pandemia, com alguma regra de isolamento em curso por
causa do repique recente de casos. As vacinas, embora promisso-
ras, ndo devem chegar tdo logo & maior parte da populagéo.

Nao ha davidas de que, frente a pandemia, alguns segmentos
foram mais afetados que outros. Reformadoras com foco no
transporte rodovidrio de passageiros, por exemplo, amargaram
um prejuizo considerdvel em funcéo da paralisagio dos onibus
interestaduais e intermunicipais. Por outro lado, empresas que
reformam pneus para o transporte de cargas e equipamentos fora
de estrada, usados no setor agricola, nao sentiram os efeitos da
crise. Algumas, ao contrario, viram a demanda disparar durante
a pandemia.

No setor de pneus novos o mesmo acontece. Enquanto as vendas
para pneus de passeio diminuiram, as vendas para comerciais leves
mantiveram-se aquecidas em novembro, apresentando alta de 8,8%
no més em comparacio ao mesmo periodo do ano passado, segun-
do a Associagao Nacional da Industria de Pneumaticos (Anip).

Ponto positivo é que a inddstria, de modo geral, se mostra otimista
com relagdo ao proximo ano. Segundo publicado no site Agéncia
Brasil, o Indice de Confianga da Indtstria, da Fundagio Getulio
Vargas (FGV), teve alta de 4,5 pontos na passagem de setembro
para outubro deste ano. Com isso, o indicador, que mede a con-
flanga do empresario da industria brasileiro, atingiu 111,2 pontos,
em uma escala de zero a 200 pontos, o maior nivel desde abril de
2011 (111,6 pontos).

Dezesseis dos 19 segmentos industriais pesquisados registraram

MATERIA DE CAPA

aumento da confianga. O Indice de Situagdo Atual, que mede a
percepcio do empresariado em relagdo ao presente, subiu 6,4
pontos, para 113,7 pontos, 0 maior valor desde novembro de 2010
(13,8 pontos). O Indice de Expectativas, que mede a confianga no
futuro, cresceu 2,7 pontos, para 108,6 pontos, 0 maior patamar
desde maio de 2011 (110,0 pontos).

O Indice de Confianga do Comércio (ICOM) da Fundagio Ge-
tulio Vargas, por sua vez, recuou 2,3 pontos em novembro, pas-
sando de 95,8 para 93,5 pontos, registrando a segunda queda
consecutiva. Em médias méveis trimestrais, o indicador caiu 1,2
ponto, interrompendo um periodo de quatro altas seguidas. Para
o presidente do Sindipneus MG, Paulo Bitaraes, os consumidores
ainda estdo inseguros com relagao ao futuro. “Observamos clientes
ainda muito cautelosos, negociando valores e melhores condigées
de pagamento, disse.
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OPINIAO DAS ENTIDADES

Para entender o que os empresdrios podem esperar do se-
tor de pneus novos e reformados neste ano, conversamos
com importante entidades representantes dos segmen-
tos. Em comum, os entrevistados possuem a experiéncia
proporcionada pela vivéncia em crises e a expertise em
analisar fatores que podem interferir positiva ou negati-
vamente nos resultados finais.

Klaus Curt Muller, presidente da Associagio Nacional

Revele Projetos Fotogréficos

da Indistria de Pneumdticos; Margareth Buzetti, pre-
sidente da Associagio Brasileira de Reforma de Pneus
(ABR); Dirceu Delamuta, presidente da Associagio Bra-
sileira dos Revendedores de Pneus (Abrapneus); e Alcidio
Morgado, presidente da Associagio Nacional dos reven-
dedores autorizados Vipal (Arvip), falaram sobre o que
acreditam ser as principais dificuldades das empresas no
enfrentamento da pandemia, os maiores desafios dos em-

presdrios e as projecdes para este e 0s proximos anos/

MARGARETH
BUZETTI,
presidente
da ABR

CURSOS:

Pneus & Cia.: Quais as
suas perspectivas para o
setor de pneus reforma-
dos em 2021 e por qué?

Em termos macroecono-
micos, acredito que te-
remos uma inflacdo alta
em 2021, o que ira refletir
em um aumento conside-
ravel na matéria-prima
para o nosso setor. Nes-
se cendrio, acredito que,
mais do que nunca, nosso
setor precisa se valorizar
e o segmento rodovidrio
como um todo também valorizar os nossos servigos. Vale lem-
brar que o setor de reformas é essencial para toda cadeia de
transporte, pois permite que os pneus rodem a mesma quilo-
metragem que um novo, mas com custo de até 65 /70% de um
pneu novo. E € isso que nos motiva a continuar atuantes. S6
como comparagao, em outros paises, a relagio novo x reforma
¢ em torno de 50%, e todos ganham.

Pneus & Cia.: Na sua opinido, como o setor reagiu a crise do
coronavirus?

As reformadoras que atendiam mais o transporte urbano ou o
segmento de transporte fracionado tiveram uma queda maior
nas atividades, cerca de 70%. Mas aquelas que atendem mais
o setor do agro ou o transporte de produtos essenciais tiveram
um desempenho bom, considerando a realidade do pais.

Pneus & Cia.: Quais caracteristicas em comum tém as empresas
que ndio sofreram grandes impactos em fungio da pandemia?

Empresas que atuam mais com o mercado do agro e de ali-

“Vale lembrar que o setor de reformas
é essencial para toda cadeia de
transporte, pois permite que os pneus

rodem a mesma quilometragem que
um novo, mas com custo de até 65 /70%
de um pneu novo”

mentagdo nao sofre-
ram tanto. E acredito
que as reformadoras
que trabalham de
forma mais profis-
sional, com gestdes
de custos mais efl-
cientes e que valori-
Zam O NOSSO Servigco
€ mantém margens
sustentdveis conse-
guiram passar por
esse momento de
forma mais segura.
Aquelas que “quei-
mam” pre¢co podem ter nesse momento conseguido maior
volume, mas certamente terdo as consequéncias dessa atitude
com operagdes nao sustentaveis economicamente em médio
e longo prazo.

Pneus & Cia.: Quais os principais desafios do setor hoje e o
que falta para o setor avangar ainda mais?

Um dos nossos maiores desafios é a profissionalizacdo como
um todo, com os préprios proprietarios do segmento se unin-
do mais e se conscientizando da importéancia do setor para a
cadeia de transporte e para a economia do pais.

Acredito que precisamos também de renovar nossos parques
industriais e, para isso, sentimos falta de linhas de crédito com
juros mais baixos e longos prazos para que possamos fazer es-
ses investimentos. Além disso, creio que devemos fortalecer
cada vez mais o aspecto da sustentabilidade ambiental que o
nosso produto beneficia, conseguindo incentivos por sermos
uma industria verde e que contribui significativamente para a
preservagao dos recursos naturais.

A Solar Akio é uma empresa brasileira
especializada exclusivamente no
desenvolvimento de energia
solar fotovoltaica.

" Treinamentos sobre
pneus para todos os
envolvidos na frota:

+' A importéincia dos pneus
- Aprendendo o Gerenciar

PRO-SUL

Prest. de Servico

+ Como escolher pneus e
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CONTATOS - Proprietdrios + Consertos: tipos e sua asope (O
- Dirigentes Bpiicngfio FUNDADA EM 2018, A EMPRESA JA COM COM MAIS DE 100 USINAS EM FUNCIONAMENTO. — 31-98626-8047
prosul@gre:o.com.br - Administradores + Desgastes e problemas com ,"“-lagf 31-98427-4357

pneus - Causas e solugdes T 3T

B e e o REDUZA ATE 95% NA SUA CONTA DE ENERGIA!
+ Software para controle de QV-

pneus, combustiveis,
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Arquivo ANIP

Pneus & Cia.: Quais as suas perspectivas para o setor de
pneus novos em 2021 e por qué?

Acabamos de passar por um periodo de redu¢ao abrupta do
mercado, buscamos a recuperagio em “V” e, de modo geral,
nos aproximamos dos numeros de 2019 sem alcanga-los, ao
que tudo indica.

Infelizmente, estamos vivendo neste momento uma segun-
da onda da pandemia, mas temos, por outro lado, a espe-
ranca de ter a vacina ja disponivel no primeiro semestre de
2021.

Sendo assim, vivemos um periodo no qual um cendrio
completamente externo ao nosso mercado e totalmente ho-
rizontal no planeta move as nossas previsoes.

Podemos concluir que caso a vacinagao no pais seja um su-
cesso e ocorra uma resposta dos nossos mercados apds o
pico da pandemia em 2020, teremos condigdes de nao s6
voltar aos niveis de 2019, como também repor o vale deixa-
do pelo pico da pandemia em 2020.

KLAUS CURT
MULLER,
presidente

da ANIP

Qualquer falha na vacinagédo com a ampliagdo dos casos de
Covid-19 ja altera esta perspectiva.

Pneus & Cia.: Na sua opinido, como o setor reagiu a crise
do coronavirus?

No periodo de janeiro a novembro de 2020, o setor apre-
sentou uma queda de 14,7% em comparagao com o mesmo
periodo de 2019, totalizando 46,9 milhées de unidades co-
mercializadas.

Com o0 nosso retorno em “V?, a industria de pneumaticos
tem vivido um periodo de adequagdo dos mercados, espe-
cificamente apds os meses de abril, maio e junho, que apre-
sentaram grande queda seguida de alguns recordes de pro-
dugido em um tipico “efeito chicote”, que se apresenta através
de uma forte demanda ap6s alguma restrigdo de oferta, nes-
te caso a pandemia.

O resultado de novembro mostra um desempenho mais es-
tavel e proximo aos numeros de 2019, ainda assim o setor
devera encerrar 2020 com numeros abaixo de 2019 e com
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o inicio da proxima fase
do “efeito chicote”, que &
a redugdo gradativa do
mercado até a sua regu-
larizagéo.

Pneus & Cia.: Quais
caracteristicas em co-
mum tém as empresas
que ndo sofreram gran-
des impactos em fungdo
da pandemia?

O setor manteve como

prioridade a saude de

seus colaboradores e,

nesse sentido, todas as

empresas tiveram paradas, redugdes de produgéo e princi-
palmente investimentos em seguranca. A partir desse de-
nominador comum, cada empresa possui caracteristicas
proprias tanto na parada quanto na retomada de atividades,
assim como dindmica na cadeia de fornecedores e junto aos
clientes.

O importante é verificar que o setor respondeu muito bem
no retorno ao mercado, dentro de uma recuperagao em “V”
e, em alguns produtos, batendo recordes de producdo em

relacdo aos ultimos anos.

Pneus & Cia.: Quais os principais desafios do setor hoje e
o que falta para o setor avangar ainda mais?

Temos os mesmos desafios que tinhamos antes da pande-

- .

“0 setor manteve como prioridade a
salde de seus colaboradores e, nesse
sentido, todas as empresas tiveram

paradas, reducoes de producao e
principalmente investimentos em
seguran¢a”

mia e agora soma-
mos seus efeitos. O
setor de pneus esta
totalmente envolvi-
do na questio am-
pla da mobilidade,
que antes indicava
alguns cendrios e
a pandemia trouxe
novas leituras, mo-
dificando a velocida-
de de algumas tran-
sicoes e reduzindo
outras.

A pandemia trou-

xe mais velocidade
ao e-commerce e, com isso, alguns modais de transporte
passaram a ter maior demanda, como é o caso das moto-
cicletas.

O desejo de um transporte individual parece ter aumentado
e pode indicar um aquecimento no mercado de automéveis,
o qual comega a ser mais eletrificado e com as montadoras
olhando o mercado de locagdo. Tudo isso pode sofrer novo
choque com o carro autonomo compartilhado.

O home office reduz deslocamentos didrios, por outro lado
as viagens pelas estradas e nio pelos avides podem aquecer
o mercado. Ja viviamos um periodo de transi¢do na mobi-
lidade, o qual sofreu o impacto da pandemia. Os desafios
estdo a nossa frente, seguimos trabalhando muito, seja qual
for a rota que o mercado exigir.

PARA O MERCADO DE PNEUS.

A Nova Via Corretora de Seguros desenvolveu solugdes especificas para
empresas do mercado de pneus, em conjunto com a HDI Seguros.

Faca uma cotacdo: (11) 2333-3260 ou corretora@novaviacorretora.com.br
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80 ANOS DE CONFIANGA
EM REPARACAO DE PNEUS

TECH

COLA CIMENTO UNIVERSAL TECH TemVulc

TemVulc 1082/18L
Aplicagéo por Pincel

TemVulc 1083/18L
Aplicagéo por Spray

A Tech do Brasil disponibiliza a melhor qualidade do mundo em reparos
permanentes, para pneus e rodas de todas as medidas! A Cola Cimento
Universal TemVulc #1082BR foi desenvolvida com tecnologia americana,
fabricada no Brasil e pode ser aplicada por pincel, sendo a solu¢ao ideal para
vulcanizacado a quente, oferecendo excelente adesdo para reparos TECH
Thermacure e/ou ligacdo TECH Vul-Gum, além de proporcionar maxima adeséo
metal borracha. Temperatura minima de vulcanizag¢do: 100°C. Utilize também a
cola TemVulc #1083BR para aplicagdo pressurizada spray. Confie na TECH!
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Arquivo Pessoal

Pneus & Cia.: Quais as
suas perspectivas para o
setor de pneus reforma-
dos em 2021 e por qué?

As perspectivas sdo bem
positivas para 2021, por-
que, apesar da pandemia
da Covid-19, o segmento
de reforma de pneus nao
parou em 2020. Sem con-
tar que a reforma de pneus
devera aumentar por con-
ta do custo de pneus no-
vos que subiu muito.

ALCIDIO
MORGADO,
presidente

da ARVIP

tiram a crise, pelo con-
trario, teve aumento de

“0 maior desafio do segmento de trabalho para elas.

Pneus & Cia.: Quais ca-

reforma de pneus é a uniao, em todos racteristicas em comum

os sentidos. Acredito que mais unidos tém as empresas que nio

q q q sofreram grandes impac-
conseguimos avancar ainda mais o

tos em fungdo da pande-

nosso segmento” mia?

Certamente o segmento
que elas atendem foi o
diferencial para nao so-
frerem os impactos da
pandemia.

Pneus & Cia.: Como o setor reagiu a crise do coronavirus?

Algumas reformadoras tiveram mais dificuldade, principalmente

Pneus & Cia.: Quais os principais desafios do setor hoje e o que
falta para o setor avangar ainda mais?

aquelas que trabalham com transporte rodovidrio de passageiros,

porque a demanda caiu consideravelmente. Em compensagao as
que trabalham com transporte de cargas e agronegdcio néo sen-

O maior desafio do segmento de reforma de pneus é a unido,
em todos os sentidos. Acredito que mais unidos conseguimos
avancar ainda mais 0 nosso segmento.

www.gallupneus.com.br
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Taquaritinga - SP
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Voce vai mais longe
com tecnologia.

Nossas bandas sao fabricadas com matéria-prima
de alta qualidade, que permite perfeita moldagem
e aderéncia aos pneus, proporcionando alto
rendimento, desempenho e resisténcia.
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Rodovia SP 333 Km 146 N21039
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Taquaritinga - SP
CEP:15900-000

(16) 99767-6313 / 99706-5683
gallupneus@gallupneus.com.br



MATERIA DE CAPA

Arquivo ANIP

Pneus & Cia.: Quais as prin-
cipais perspectivas para o
setor de revendas em 2021?
Na sua opinido, o que os em-
presdrios devem esperar?

A expectativa para 2021 é de
crescimento para o setor, na
ordem de 15% a 20%, usan-
do como base os resultados
alcangados em 2020. Em
nosso segmento de revendas,
é de consenso da maioria
dos empresdrios que teremos um crescimento gradual e constante
até 2025. A frota que demanda reparo e troca de pegas vai continuar
crescendo. Além disso, em vérias cidades comega a entrar em vigor a
lei da Inspegdo Obrigatdria para carros com mais de 3 anos a cada 2
anos, fazendo com que a demanda para reparos de veiculos também
aumente.

Falando de Linha Leve, as locadoras tém se tornado grandes compra-
dores de veiculos, e a tendéncia é os consumidores deixarem de ter o
proprio veiculo para usar as frotas terceirizadas, o que ndo diminui a
necessidade do veiculo de manutengéo preventiva. Ja na Linha Pesa-
da, também temos uma tendéncia grande de crescimento, dado que
temos aumentado bastante a produgdes agricola no pas.

Pneus & Cia.: Como o setor reagiu a crise do coronavirus?

“Em nosso segmento de revendas, é de
consenso da maioria dos empresarios
que teremos um crescimento gradual e
constante até 2025”

DIRCEU
DELAMUTA,
presidente da
Abrapneus

No cendrio de pandemia foi
registrada uma queda nas
vendas em cerca de 2% a 4%,
com o fechamento tempo-
rério de algumas lojas, mas
que foi superada rapidamen-
te com a abertura de todas as
unidades de varejo.

Pneus & Cia.: O que as em-
presas que menos sofreram
impactos tém em comums?

As empresas que menos sofreram impactos na pandemia tém em
comum o grande investimento em tecnologia, na qualidade do aten-
dimento e a na preocupago em fazer o cliente economizar, trocando
apenas 0 necessario.

Pneus & Cia.: Quais os principais desafios do setor hoje e o que falta
para o setor avangar ainda mais?

Para o setor avangar ainda mais, o grande desafio, hoje e sempre, serd
estar alinhado com as necessidades dos seus clientes, sejam eles de
Linha Leve ou Pesada, procurando resolver suas demandas de ma-
nutencio com rapidez, qualidade e prego adequado. E, para isso, sera
necessdrio investir nos préximos anos em treinamento especializado
para as equipes, em aquisi¢do de novos equipamentos e criagdo de
politicas de concessao de crédito cada vez menos burocréticas.

JUNSOFT LIDER PARA
REFORMADORAS DE PNEUS

“E uma ferramenta completa que integra
todos os departamentos e filiais do grupo.
O investimento esta trazendo excelentes
resultados, estamos muito satisfeitos.”
Sidney Claro - NSA Pneutec

‘0 sistema da Junsoft vem sendo um
dos nosso diferenciais competitivos,
proporcionando maior flexibilidade
e aumentando nosso faturamento.”

Juliana Bernardi - Machadinho Recapagens

“Temos certeza que hoje no Brasil a
Junsoft tem o sistema mais adequado
para o ramo da recapagem de pneus.”
Joao V. Magnanti - Rodomag Pneus
e Recapagens

“Cliente da Junsoft a 7 anos vejo a
evolugédo do sistema para atender todas
necessidades dos reformadores de pneus
além de contar com um suporte
rapido e eficaz .

Ivan Garcia - Recapadora Toledo

‘A Junsoft entende o que acontece
dentro da Reformadora
facilitando nosso trabalho.”

Moab - Renovadora de Pneus Cruzeiro

“Com o Junsoft eliminamos muito papel
em todos os procedimentos, agilizamos
a coleta, controles internos e
faturamento de produtos e servi¢os.”
Sandro Nunes - RPI Recapagem

Apds a implantagdo do sistema Junsoft
v MEGA obtivemos muito sucesso
JOPYELS em melhorar processos internos
e G de produgédo e ainda contabil e fiscal.”
Charles Patrocinio - Mega Pneus

a2
Inga Pneus

‘0 Junsoft é de facil uso e
com controles aprimorados.”
Diogo Moreschi - Moreschi Pneus

‘0O Vulcano possui um excelente controle

de todos os processos, desde vendas,
produgdo, financeiro, contabil.”
Marcélia Correa - Pneus Prata

‘0 sistema da Junsoft fornece
informagdes de qualidade
para a tomada de decisGes em
nossa Reformadora de Pneus.”
Marcos Magnanti - M2 Pneus

‘A implantag&o foi perfeita, treinamento
bem executado e bem atendidos
sempre pelo suporte que € capacitado
para resolver tudo que necessario.”
Marcelo Garcia - P Pneus

“‘Experiente no segmento possui
uma plataforma
ja de acordo com todas
as necessidades da reformadora.”
Mizael Francisco - Ecco Pneus

“Com o Junsoft nds tivemos
redugdo de custo com
mé&o de obra em varios setores.”
Paulo Henrique - ATZ Pneus

‘0 suporte técnico da Junsoft
€ dtimo e a equipe de
atendimento muito atenciosa.”
Alexandre - Inga Pneus
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QUEM (OU O QUE) FALHOU?

Foto Bombeiros/SP/Fotos Publicas

® Acidente na SP-249 em Taguai-SP, deixou dezenas de mortos.

Recentemente vimos no noticidrio a ocorréncia de dois
graves acidentes com Onibus, um em Sao Paulo e outro
em Minas Gerais.

No primeiro, ocorrido em 25 de novembro, um 6nibus
fretado levava trabalhadores para uma industria téxtil
localizada em Taguai e o acidente aconteceu entre esta
cidade e Taquarituba. Quarenta e duas pessoas morre-
ram apds o choque com um bitrem.

Pelas imagens, trata-se de rodovia de pista simples e,
no local do acidente, a sinalizagdo de solo é de dupla
faixa continua, ou seja, proibido ultrapassar em ambos
os sentidos. Pelas fotos é possivel ver que é um trecho
em curva, sem grandes variagdes de relevo, asfalto em
condi¢des razoaveis e pintura de solo em bom estado,
com acostamento dos dois lados (maior a esquerda do
sentido em que o Onibus trafegava), mas com visibilida-
de comprometida pela vegeta¢do & margem da rodovia.

Todos os detalhes acima indicam que se deva adotar
uma condugéo cautelosa, além da observancia dos limi-
tes legais de velocidade e distanciamento de veiculos a
frente.

Foto Redes Sociais

® Queda de 6nibus de viaduto em Jodo Monlevade-MG, causou 19 mortes.

Nas fotos divulgadas e informacdes disponiveis na internet,
¢ nitido que o choque se deu com o 6nibus trafegando pela
pista contraria, invadindo o espago do bitrem. Porém, o mo-
torista do onibus, que milagrosamente escapou com vida,
alega que os freios falharam.

Admitindo-se que tal “justificativa” seja verdadeira (o que se
espera que a pericia deva apurar), outras questoes ficam sem
resposta. Por que teria precisado dos freios? Se estivesse ro-
dando em velocidade compativel com o trafego nao haveria
necessidade de uma frenagem intensa, violenta. Pelo relato
do motorista, como os freios ndo responderam a contento,
teria desviado do veiculo mais lento que seguia a sua frente.
Mas por que desviou para a esquerda, se a direita também
existe drea de escape no acostamento?

Ja o motorista do bitrem, que corretamente tentou desviar
para a sua direita, acabou saindo da pista e foi parar numa
plantagdo sem, porém, ter conseguido evitar completamente
o impacto.

As fotos publicadas pelos portais G1' e Yahoo?, mostram
que o 6nibus invadiu ndo apenas a pista contraria, mas tam-
bém o acostamento do lado contrario.
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COMO FOI O ACIDENTE NA BR-381

(2)
O 6nibus
trafegava no
sentido para Belo
Horizonte, BR-381
no municipio de
Jodo Monlevade,
quando perdeu
o freioem uma
subida

0!\\'

v

Tudo isso agravado pelas int-
meras irregularidades que,
direta ou indiretamente, con-
tribuiram para a ocorréncia da
tragédia: empresa com regis-
tro irregular (de acordo com a
ANTT), motorista do bitrem
nao habilitado para dirigir um
conjunto como aquele, entre
outras. Pelo somatdrio dos de-
talhes conhecidos, a justificati-
va de falha nos freios me parece muito pouco plausivel.

No segundo caso, que aconteceu em 04 de dezembro, um
oOnibus caiu do alto de um viaduto na BR-381 sobre a linha
férrea, numa queda de aproximadamente 35 metros (ou 15
metros para outra fonte de consulta), entre Jodo Monlevade
e Nova Era, em MG. Milagrosamente, com metade das viti-
mas fatais do primeiro acidente.

Assim como no primeiro caso estio presentes as irregulari-
dades que envolvem a empresa e a alegagdo do motorista da
ocorréncia de falha nos freios.

Outra foto publicada no Portal Ipiracity’ mostra uma pista
simples e reta, também com quase nenhum relevo, asfalto e
pintura de solo de dupla faixa continua em boas condi¢des.

No noticidrio, encontramos o relato de que o motorista do
Onibus perdeu o controle do veiculo apds colidir com o re-
trovisor de um caminhdo que estava no local, mas sem de-
talhar se esse caminhdo estava parado sobre a ponte ou em

“Costumo dizer que freios nao falham.
0 que falha é a manutencao. E isso
ocorre porque ela sequer foi feita ou
foi realizada de forma irregular, seja
pela aplicacao de pecas ou materiais
inadequados e/ou de baixa qualidade,
ou ainda mao de obra deficiente”

O veiculo
comecou

e
N

Chegando
no viaduto,
quebrou a
mureta de
protecdo e
despencou,
parando em

via férrea

qual sentido trafegava. Se no
sentido contrario, um dos dois
invadiu a pista do outro. Se no
mesmo sentido, houve ultra-
passagem em local proibido.

Ap6s a colisdo, o 6nibus voltou
de ré, rompeu a fragil barreira
de concreto a beira da ponte
e caiu sobre a linha férrea que
margeia o rio la embaixo.

Aqui, pelas circunstancias descritas, a justificativa de falha
nos freios é mais facil de aceitar, mas ainda assim absurda.

Costumo dizer que freios nio falham. O que falha é a manu-
tengdo. E isso ocorre porque ela sequer foi feita ou foi reali-
zada de forma irregular, seja pela aplicagdo de pegas ou ma-
teriais inadequados e/ou de baixa qualidade, ou ainda méo
de obra deficiente.

De qualquer forma, nos dois acidentes existem varios pon-
tos em que se pode notar a ocorréncia de falha humana, ain-
da que realmente tenha havido falha nos freios.

E vocé, que esta lendo este texto, pode responder com abso-
luta seguranca que ndo ha nada de errado com o seu veiculo
ou os da empresa, seja ela atuante no transporte de passagei-
ros ou de cargas?

Pércio Schneider
Especialista em pneus
pneus@greco.com.br

*https://g1.globo.com/sp/itapetininga-regiao/noticia/2020/11/30/tragedia-em-taguai-pericia-vai-usar-tecnologia-3d-para-recriar-acidente-entre-onibus-e-caminhao.ghtml

*https://br.noticias.yahoo.com/ultrapassagem-pode-ter-sido-a-causa-do-acidente-entre-onibus-e-caminhao-no-interior-de-sp-diz-pm-173539996.html

* https://ipiracity.com/sobe-para-18-o-numero-de-mortos-em-acidente-com-onibus-em-minas/

cimade uma
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VIVER BEM

A IMPORTANCIA

DO EQUILIBRIO &

EMOCIONAL
ECOMO &2

ALCANCA-LO

O equilibrio emocional é a chave do sucesso para conquistar
todos os objetivos e metas que vocé deseja para a vida. Ele é
o responsavel por ajudar vocé a manter o foco em seus dese-
jos e encarar os problemas do cotidiano, de forma madura e
consciente. Sem isso, é muito comum desistir facilmente das
ambigdes e se deixar sucumbir no primeiro obstaculo que o
destino coloca a frente.

Por isso, se vocé quer ter uma vida repleta de realizacoes e se
livrar das crengas limitantes, confira este conteudo que pre-
parei e descubra todos os beneficios que o equilibrio emocio-
nal pode trazer para sua existéncia. Preparado para trilhar o
caminho do sucesso de uma vez por todas? Entdo continue
lendo!

O QUE E O EQUILIBRIO EMOCIONAL?

Equilibrio emocional é a capacidade de manter o controle
mental em meio aos desafios e mudancas que podem acon-
tecer em todas as areas da vida, seja a pessoal, profissional,
social, amorosa ou familiar.

Trata-se da clareza de pensamento quando é preciso tomar
decisoes em momentos dificeis. Assim como também esta
relacionado a forma de lidar com imprevistos, sem perder
a racionalidade ou se desesperar perante as adversidades da

7

vida e, principalmente, preservar a calma e saude mental.

De forma pritica, ele é quem ajuda a manter a satide mental
enquanto conduzimos a vida, por meio de dificuldades, er-
ros, acertos e aprendizados. Afinal, todos passamos por mo-
mentos ruins e emogdes toxicas. O que nos diferencia, como
seres humanos, é a forma que conseguimos lidar com elas e
nos mantemos no controle de situagdes complicadas.

Sendo assim, o equilibrio emocional é primordial para que
vocé consiga passar por momentos turbulentos, sem com-
prometer a sua saide mental e integridade fisica. Afinal,
corpo e mente estdo interligados e, portanto, podem sofrer
simultaneamente impactos negativos e positivos.

Desse modo, para que vocé consiga crescer profissionalmen-
te, conquistar objetivos pessoais, permanecer em um relacio-
namento sauddvel e ter um bom convivio familiar, é preciso
trabalhar todas as técnicas para promover o equilibrio emo-
cional.

COMO O EQUILIBRIO EMOCIONAL PODE AFETAR POSI-
TIVAMENTE A SUA VIDA?

Equilibrio emocional é algo que precisa ser trabalhado ao
longo de toda a vida. Ndo é um talento nato. Por isso, é pre-

ciso for¢a de vontade e per-
severanga para conseguir
dominar a mente nas mais
diversas situaces. Confira,
a seguir, alguns exemplos e

“Equilibrio emocional é algo que precisa ser
trabalhado ao longo de toda avida. Naoé  Nare
um talento nato. Por isso, é preciso for¢a de

[ VIVERBEM

COMO ALCANCAR O
EQUILIBRIO  EMOCIO-

Alcangar o equilibrio emo-

resultados praticos do de- vontade e perseveranca para Conseguir do- cional é uma busca didria e

senvolvimento do equilibrio
emocional.

Ajuda na busca da autocon-

flanca e autoconhecimento

Ser alguém que tem alto grau de confianca em si mesmo nao
¢ uma tarefa facil. Afinal, para que isso acontega é preciso se
conhecer muito bem, tanto as qualidades quanto os defeitos.
Para isso, precisamos assumir quem somos, o que temos de
bom e o que ainda precisamos melhorar.

E uma tarefa de autocritica permanente que muitas pessoas
ndo tém maturidade — ou coragem — para executar, pois
poucas conseguem lidar bem com seus medos e as obscuri-
dades do proprio eu. Para tornar essa tarefa mais facil, vocé
precisa usar muito o equilibrio emocional para adentrar em
si proprio.

Esse controle ajudard vocé a discernir aquilo que é certo e
o0 que é errado, para que consiga construir, a partir de uma
visdo critica, uma melhor versdo de si mesmo. Serd um pro-
cesso continuo de imersdo em busca da autoconfianca e au-
toconhecimento.

AUXILIA NO ENTENDIMENTO E ANALISE DAS AD-
VERSIDADES

O equilibrio emocional permite também enxergar as situa-
¢Oes com maior clareza e racionalidade. Ele nos tira da si-
tuagdo de espectadores e nos coloca como protagonistas do
processo.

Em meio a tantos problemas que vivenciamos simultanea-
mente no dia a dia — trabalho, filhos, conjuge etc. —, aca-
bamos sufocados pelas emogdes ruins e ndo conseguimos,
na maioria das vezes, visualizar a melhor solugdo para cada
problema.

DIMINUI O ESTRESSE DO DIA A DIA

De acordo com estudos realizados recentemente, a falta de
cuidado com a satide mental é um dos principais fatores que
influenciam o alto nivel de estresse e as demais doengas psi-
cologicas.

Afinal, com a correria da vida urbana, é comum sermos bom-
bardeados de situagdes estressantes e conflituosas. Porém, so-
frer com elas é uma escolha. E, para que vocé consiga sair de
armadilhas desse tipo, é preciso equilibrar as emogoes.

minar a mente nas mais diversas situagoes.”

continua. Ndo é uma pilula
que vocé toma todos os dias
e que os transforma magi-
camente. E preciso forga de
vontade, coragem, determinacdo e esforco. Veja alguns ha-
bitos que vocé pode adotar para tornar essa tarefa mais facil!

RESERVE UM TEMPO PARA INTROSPECCAO

Nao deixe que pequenos problemas tirem vocé do sério. Re-
serve alguns minutos para analisi-los de maneira racional,
por exemplo, perguntando a si mesmo: “Como posso resolver
essa situacdo da melhor maneira?”.

DE SIGNIFICADO AS COISAS EM SUA VOLTA

Lembre-se de que as coisas tém a importancia que nds atri-
buimos a elas. Vocé é o chefe da sua vida e a nica pessoa
responsavel pela sua satide emocional e felicidade. Portanto,
trabalhe a sua mente para que ela seja uma ferramenta capaz
de proporcionar o auxilio necessario para um melhor discer-
nimento sobre cada situagio.

REFLITA SEMPRE

Reserve um tempo s6 para vocé e procure avaliar cada mo-
mento da vida. Escolha um espago que proporcione reflexao
e paz de espirito, como um jardim, parque, spa ou até mesmo
um comodo da sua casa. Fique em siléncio e procure refletir
sobre tudo e todos a sua volta.

BUSQUE AJUDA PROFISSIONAL

Além disso, é valido procurar ajuda profissional para que
vocé consiga compreender melhor cada emogdo que permeia
as situagdes da vida, tanto as prazerosas quanto as mais dolo-
ridas. Afinal, somos feitos de erros e acertos, alguns visiveis
e outros enrustidos nas mais profundas paredes do nosso
subconsciente. Nem sempre conseguimos lidar com nossas
aflicdes sozinhos e ndo ha problema nenhum em admitir isso.

Viu s6 como desenvolver o equilibrio emocional é algo extre-
mamente util para que vocé consiga ter uma melhor qualida-
de de vida e conquistar todos os seus sonhos? Dessa forma,
nio tenha medo de mudar e comece hoje mesmo a trabalhar
as suas emogoes!

Artigo originalmente publicado em:
https://wendellcarvalho.com.br/equilibrio-emocional/
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JARDIM INDUSTRIAL - TEL.: (31) 3311-7722 / 3311-7723

RECAPAGEM & PNEUS A

SANTAHELENN
57ancy

I RECAPAGEM SANTA HELENA
RUA CONTINENTAL, 150. CINCAO - TEL: (31)3394-8869

UAIZIPNEUS

I W RECAPE PNEUS LTDA.
VILA PARIS - TEL.: (31) 3353-1765

I SIGAMAX PNEUS
BR 040- CHACARA CAMPESTRE - TEL.: (31) 3913-7026

DIVINOPOLIS

PNEUSOLA &/

Il PNEUSOLA
CENTRO-TEL.: (37) 3212-0777

”
REDERodar

URIDADESEGURANGA

I RENOVADORA SEGURANCA LTDA.
BALNEARIO RANCHO ALEGRE - TEL.: (37) 3222-6565

rneumac

FECHOLOSIA IM RECAPAGES

Il PNEUMAC
Endereco: Anel rodoviario, km 1-TEL: (37) 3229-1111

”
REDERodar

URIDADESEGURANGA
I RENOVADORA SEGURANCA LTDA.
BALNEARIO RANCHO ALEGRE - TEL.: (37) 3222-6565

rneumac

FECMOLOGIA BN RECARADEN

Il PNEUMAC
Endereco: Anel rodoviario, km 1-TEL: (37) 3229-1111

FORMIGA

Il AD PNEUS
MANGABEIRAS - TEL.: (37) 3322-1441

>
REDERodar

UHIDADLSDGURANCA

I RENOVADORA SEGURANCA LTDA.
VILA SOUZA E SILVA - TEL.: (37) 3322-1239

L :

dan Unic ap
Il UNICAP
MARINGA - TEL.: (37) 3321-1822

I W LEAO PNEUS
PLANALTO - TEL: (37) 3322-2636

GOVERNADOR VALADARES

I REFORMADORA BELO VALE
IPE - TEL.: (33) 3278-1508

BLITZ PNEUS
(©ntinental®

I BLITZ PNEUS
ILA BRETAS-TEL: (31) 3273-4919

IGARAPE

B RECAPAGEM CAMPOS
BAIRRO JK - TEL.: (31) 3534-1552

IPATINGA

M RGPNEUS
IGUACU - TEL.: (31) 3824-2244

— JR Pneus

!,).ﬁ, MICHELIN

M JR PNEUS MICHELIN
IGUACU - TEL: (31) 3827-8716

BLITZ PNEUS
(©ntinental

M BLITZ PNEUS
IGUACU - TEL: (31) 3826-8776

ITABIRA

M RGPNEUS
CENTRO - TEL.: (31) 3831-5055

BLITZ PNEUS
(Ontinental >

M BLITZ PNEUS
VILA SANTA - TEL: (31) 3831-6897

ITABIRITO

JGX

I JGX RECAPAGEM DE PNEUS LTDA.
BAIRRO LOURDES - TEL.: (31) 3561-7272

ITAMARANDIBA

I BODAO PNEUS E REFORMAS LTDA.
SAO GERALDO — TEL.: (38) 3521-1185

ITAUNA

M REFORMADORA PNEUMAX
VILA SANTA MONICA - TEL.: (37) 3073-1911

JOAO MOLEVADE

M RGPNEUS
CARNEIRINHOS - TEL.: (31) 3851-2033

M RGPNEUS
BELMONTE - TEL.: (31) 3852-6121

Il TOC PNEUS MATRIZ
CARNEIRINHOS - TEL.: (31) 3851-4222

JUIZ DE FORA
PNEUSOLA &/

I I PNEUSOLA

AV.BRASIL - TEL.: (32) 3216-3419 / 3231-6677

AV. JUSCELINO KUBTSCHECK - TEL.: (32) 3225-5741
INDEPENDENCIA SHOPPING - TEL.: (32) 3236-2777 /
3236-2094

I RECABOM PNEUS
MARIANO PROCOPIO - TEL.: (32) 3212-2410

M RGPNEUS
FRANCISCO BERNADINO - TEL.: (32) 3221-3372

T

M RTJUIZ DE FORA REFORMA DE PNEUS LTDA.

DISTRITO INDUSTRIAL - TEL.: (32) 2102-5004
MATIAS BARBOSA
PNEUSOLA &/

Il PNEUSOLA RECAPAGEM LTDA.
CENTRO EMPRESARIAL - TEL.: (32) 3273-8622

I RECAPAGEM BQ LTDA.
EMPRESARIAL PARK SUL - TEL.: (32) 8415-7292

MONTES CLAROS

PNEUSOLA &/

Il W PNEUSOLA
CENTRO - TEL.: (38) 3221-6070
ESPLANADA - TEL.: (38) 3215-7874 / 3215-7874

RECAPAGEM & PNEUS rf’§
SANTA HELENA
5Fancs

I W PNEUS E RECAPAGEM SANTA HELENA
CENTRO - TEL.: (38) 3212-5945

CENTRO ATAC. REGINA PERES - TEL.: (38) 3213-2200
JD. PALMEIRAS - TEL.: (38) 3213-1940

CENTRO ATAC. REGINA PERES - TEL.: (38) 3213-1676

MURIAE

I PAES PNEUS
RUA PROJETADA - TEL.: (32) 3722 5509

I RECABOM PNEUS
UNIVERSITARIO - TEL.: (32) 3722-4042

I RGPNEUS
BARRA - TEL.: (32) 3722-3788

NANUQUE

I CACIQUE PNEUS LTDA.
CENTRO - TEL.: (33) 3621-4924

NOVA LIMA

I ALINHAMENTO E BALANCEAMENTO OFICIAL
CENTRO - TEL.: (31) 3541-3364

Il RENOVADORA DE PNEUS OK S/A.
JARDIM CANADA - TEL.: (31) 3581-3294

PARA DE MINAS

I AUTO RECAPAGEM AVENIDA LTDA.
CENTRO - TEL.: (37) 3231-5270

PASSOS

Il PASSOS RECAP LTDA.
JARDIM ITALIA - TEL.: (35) 3526-9240

PATOS DE MINAS

I AUTOPATOS PNEUS E RECAPAGEM LTDA.
IPANEMA - TEL.: (34) 3818-1500

[ RECALTO PNEUS LTDA.
PLANALTO - TEL.: (34) 3823-7979

RECAPAGEM & PNEUS A

SANTAHELENN
57ancy

Il PNEUS SANTA HELENA
JD. ANDRADES - TEL.: (34) 3814-9494
JD. PAULISTANO - TEL.: (34) 3823-1020
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PATROCINIO

I W AUTOMOTIVA PNEUS LTDA.
MORADA DO SOL - TEL.: (34) 3831-3366

PITANGUI

I8 SUFER PNEUS E RECAPAGEM LTDA.
CHAPADAO - TEL.: (37) 3271-4444

POCOS DE CALDAS

Il POCOS CAP LTDA.
CAMPO DO SERGIO - TEL.: (35) 3713-1237

SABARA

I RECAPONTE PNEUS
RODOVIA MG 5-TEL.: (31) 3486-1966

SANTA LUZIA

I DURON RENOVADORA E COM. DE PNEUS
DIST. IND. SIMAQ DA CUNHA - TEL.: (31) 3637-8688

SAO DOMINGOS DO PRATA

FN'EI.IE/ﬁ:H‘ATA

I RECAPAGEM PNEUS PRATA LTDA.
BOAVISTA - TEL.: (31) 3856-1000

SAO JOAQUIM DE BICAS

T

I RT BICAS REFORMA DE PNEUS LTDA.
TEREZA CRISTINA - TEL.: (32) 3534-6065

SETE LAGOAS

MINAS [J| PNEUS
Oficing Multimarcas |

Il MINAS PNEUS LTDA.

BAIRRO CANAATEL.: (31) 2107-0200

I RECAPAGEM CASTELO LTDA.
UNIVERSITARIO - TEL.: (31) 3773-9099

RECAPAGEM & PNEUS

SANTA HELEN@
5Fancy

[ I PNEUS SANTA HELENA - E RECAPAGEM

CANAAN - TEL.: (31) 3773-0639

CENTRO - TEL.: (31) 3771-2491

ELDORADO (RECAP.)-TEL.: (31) 3772-2869

HENRIQUE NERY - TEL.: (31) 2106-6008

TEOFILO OTONI

7JR PNEUS

—— REFORMADORA

I JRPNEUS
AV. ALFREDO SA - TEL.: (33) 3522 5580

JR Pneus

i),.ﬂ’ MICHELIN

I JRPNEUS MICHELIN
SAO DIOGO - TEL.: (33)3523-5407

BLITZ PNEUS
(Ontinental 3

Il BLITZ PNEUS
SAO CRISTOVAO- TEL.: (33)3523-4140

k@‘k‘."‘?l(.‘l.' (o]

PNEUS
ZRIDGESTONE

Il TOKIO PNEUS
SAO CRISTOVAO- TEL.: (33)3521-4918

TIMOTEO

7JR PNEUS

— REFORMADORA

I JRPNEUS
NUCLEO INDUSTRIAL - TEL.: (31) 3848-8062

Il RGPNEUS
OLARIAII-TEL.: (31) 3831-5055

I TORQUE DIESEL LTDA.
CACHOEIRA DO VALE - TEL.: (31) 3848-2000

UBA
PNEUSOLA &/

Il PNEUSOLA
LAURINHO DE CASTRO - TEL.: (32) 3531-3869

I W FRANSSARO PNEUS
SAN RAFAEL Il - TEL.: (32) 3532-9894

I JACAR PNEUS LTDA.
RODOVIA UBA/JUIZ DE FORA - TEL.: (32) 3539-2800

UBERABA

RECAPAGEM & PNEUS A

SANTAHELENN
57ancy
Il PNEUS SANTA HELENA
SAQ BENEDITO - TEL.: (34) 3336-8822
JARDIM INDUBERABA - TEL: (34) 3336-6615

UBERLANDIA

I CONQUIXTA RECAPAGEM DE PNEUS LTDA.
MINAS GERAIS - TEL.: (34) 3232-0505

RECAPAGEM & PNEUS

SANTA HELENN
57ancy

I I PNEUS SANTA HELENA - E RECAPAGEM

CUSTODIO PEREIRA — TEL.: (34) 3213-1177

DANIEL FONSECA - TEL.: (34) 3336-1177

DIST. INDUSTRIAL - TEL.: (34) 3230-2300

DIST. INDUSTRIAL (RECAP)- TEL.: (34)3230-2311

I TYRESOLIS DO TRIANGULO LTDA
DISTRITO INDUSTRAL - TEL.: (34) 3239-9800

UNAI

I RESSOLAR PNEUS
AV. CASTELO BRANCO 320 - TEL.: (38) 3676-4611

VARGINHA

I AD PNEUS
PARQUE URUPES - TEL.: (35) 3222-1886

I W TYRESUL RENOVADORA DE PNEUS LTDA.
SANTA LUIZA - TEL.: (35) 3690-5511

VISCONDE DO RIO BRANCO

I RECAUCHUTADORA RI0 BRANQUENSE DE PNEUS
BARRA DOS COUTOS - TEL.: (32) 3551-5017

OUTROS ESTADOS

BAHIA

Il ALLIANZA PNEUS
FEIRA DE SANTANA - TEL.: (75) 3603-8555

MINAS [ PNEUS

OFicing Multimarcas |
Pituba / Salvador
Aqua de Meninos / Salvador
Iguatemi / Salvador
Centro / Feira de Santana
Conceicdo / Feira de Santana
Estrada do Coco/ Lauro de Freitas

'GOIAS

I MARIA FRANCISCA PNEUS
SENADOR CANEDO- TEL.: (62) 3565-8358

MATO GROSSO DO SUL

I RECAUCHUTADORA DE PNEUS CAMPO GRANDE
CAMPO GRANDE - TEL.: (67) 3351-5632

PARANA

I PNEUS JANDAIA AUTO CENTER
JANDAIA DO SUL - TEL.: (43)3432-1681

I RODABEM
MARIALVA - TEL.: (44)3232-1086

RIO DE JANEIRO

Il RENOVADORA DE PNEUS NOVA AREAL
PETROPOLIS- TEL.: (24)2259-1453

SAO PAULO

I MORECAP RENOVADORA DE PNEUS
MOGI MIRIM- TEL.: (19)3022-8000

B REAL TYRES PREMIUM
SAO JOSE DO RIO PRETO- TEL.: (17)3223-1165

I STAR PLUS PNEUS
UCHOATEL.: (17)3101-1066
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SUAS CHANCES DE
COMEMORAR

BRARAM

Confira o regulamento completo no
site Borex. Certificado de Autorizacao
SECAP n° 01.011206/2020.

SORTEIOS POR MES

A promocao Ganhe sempre com Borex ficou
ainda melhor. Acessando e fazendo compras

no site Borex vocé ja estd concorrendo nao
apenas em um, mas em dois sorteios mensais
de 100 mil reais em produtos Borex. Sao duas
chances a cada més pra acelerar seus negaocios.

Acesse www.borex.com.br e participe.




Adeus, 2020!!!

o COM 0 NOSSO DESEMPENHO,
SEMPRE TEM ESTRADA PELA FRENT,

QUAL © SEU CONTINUAR FAZENDPO
CONSELHO PARA SEMPRE A MESMA -
SAIPMOS DESSA COISEA E ESPERAR Vocé vai mais longe com o desempénré\

CRISE INSANAZ RESULTAPOS ) quilométrico das bandas Tipler.

PIFERENTES! Conheca os nossos produtos e saiba
por que eles sd@o uma étima solugéo

na hora de reformar pneus.

~___ __CTIPLER

: ;}/_ R\ Vocé vai mais longe. 0 mundo também.
/
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\ | MUDAMOS,

SEICIE]
asticidade
+ economia
~ + passadas
N+ seguranca

A estrada nos ensinou que mudar é a chave para evoluir.

Por isso, a Vipal trabalhou incansavelmente para desenvolver

um novo produto com qualidade e desempenho incomparaveis:

o Novo Envelope Vipal. Foram dois anos de testes e aprimoramentos
para chegar nessa evolugao. Ou melhor, revolugao.

Acesse vipal.com.br/envelope e veja mais caracteristicas do produto,
0s testes realizados e o depoimento de quem entende do assunto.

*Disponivel nas versdes de montagem com e sem arinho.

%VI PAI A estrada
ensina
BORRACHAS | @Vencer



